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与中国
紧密相连

友好城市
佛山市 — 因戈尔施塔特市

自2014年起，中国东南部的广东省佛山市

与因戈尔施塔特市缔结为友好城市。虽然

佛山市是距离因戈尔施塔特市最远的友好

城市，但是两座城市的友好合作关系是因

戈尔施塔特市友城中最密切的城市之一。

近年来，两市在文化、教育、经贸等领域

交流日益密切，共同推动了一系列项目和

倡议，促进了两市之间多层次、多领域的

对话与合作。

中国日

巴伐利亚中国中心长期致力于促进中德

企业家之间的交流与合作，并定期举办

中德企业家交流活动，其中最具影响力

的活动之一是巴伐利亚中国日。2015年，

首届巴伐利亚中国日在因戈尔施塔特市

奥迪博物馆举行，时任巴伐利亚州州长

霍斯特·西霍夫和奥迪公司首席执行官出

席。2024年第十届中国日应邀在中国驻

慕尼黑总领事馆隆重举行。

30+

50+

15+

45+ 来自中国的访问团
约500位经济和政界代表

代表团访问中国
约50家因戈尔施塔特市及经济大区企业参加

中国企业落户
于巴伐利亚中国中心

中德企业交流活动
其中包括十届巴伐利亚中国日



专访与成果
         中企落户

胡凯晨	  17
合心机械有限公司 总经理

陶峰	 18
葆润应用材料有限公司 总经理

周强	 16
知迪科技有限公司 总经理

汤晓东	  19
熊溪有限公司 总经理

巴伐利亚中国中心成立于2015年8月11日，最初

只有三家中国企业入驻中心。十年来，凭借为中

企落户中遇到的问题和顾虑提供个性化定制服

务，已成功吸引超过50家中国企业在巴伐利亚

中国中心落户。

这些企业来自不同行业，涵盖了贸易、医疗、高科

技等多个领域。 许多企业已经发展壮大，在因戈

尔施塔特市和经济大区拥有了自己的办公楼。 这

一成果不仅体现了中德合作的良好前景和形式多

样化，同时也证明了巴伐利亚中国中心作为中国企

业出海在德发展的重要服务平台所发挥的积极作

用以及其赢得的广泛认可与高度信任。
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您会给那些正考虑“出海”，特别是来德国落户的

中国企业哪些建议？

知迪科技有限公司是最早在巴伐利亚中国中心

入驻的中国企业之一。请问您当时得到了中心

的哪些支持？这些支持在您企业发展过程中起

到了怎样的帮助？

企业“出海”的第一步是非常艰难的。这不仅仅是

语言和商业理解上的差异，还涉及不同的税收制度、

行政体系以及管理结构的差异。 同时，文化差异同

样也是一个不容忽视的重要因素。 因此，我强烈建

议有意出海的中国企业选择像巴伐利亚中国中心这

样的官方机构，他们已经成功协助多家中国企业落

户发展，拥有丰富的经验。 借助这样有经验的专业

平台，企业不仅可以更快适应环境、 避免常见错误，

清晰了解应对措施，同时还能确保自身核心业务稳

定运行，不受环境差异带来的影响。

回顾当初，我们深感在巴伐利亚中国中心创办

公司并开展业务，是非常重要且明智的一步。

在德国成立公司相当复杂，其中涉及诸多税务

和法律方面的问题。巴伐利亚中国中心在这些

方面为我们提供了许多宝贵帮助之余，还为我

们介绍了各种实用信息和资源，大大减轻了我

们处理额外事务的负担，使得我们能够更专注

在公司业务发展。

总经理 	
知迪科技有限公司	
www.zd-automotive.de

胡凯晨

总经理 	
合心机械有限公司 	
www.he-xin.de

我们知道，贵公司当时在德国寻找一个合适

地点作为欧洲总部。您当初决定落户于巴伐

利亚中国中心的主要原因是什么？

在公司落户过程中，您得到了巴伐利亚中

国中心哪些支持？这些支持在您落户过程

中起到了怎样的作用？

我们在欧洲拥有众多客户，现在可以通过我

们位于因戈尔施塔特市的欧洲总部为他们提

供服务。 因戈尔施塔特市不仅拥有非常好的

基础设施，而且地理位置也十分优越，位于

巴伐利亚州中心区域。 拥有便捷的高速公路

和ICE高铁连接。 此外，这里还有大量在机

械工程与自动化技术领域的专业人才，并且

拥有在汽车行业积累的丰富经验。 这些都是

我们最终决定在巴伐利亚中国中心落户的关

键因素。

巴伐利亚中国中心为我们提供了全方位的

服务和支持。 在初期我们通过巴伐利亚中

国中心获得了大量所需的重要信息，例如

在各个流程中企业所需的咨询服务、本地

区的各类政府部门的联系渠道、合适的办

公与生产场地等。 此外，巴伐利亚中国中

心的基础设施对我们这样一家中国企业而

言非常理想，使我们在整个落户过程中无

需花费过多精力，而能够更专注于企业日

常的业务运营。

   我们在因戈尔施塔特市的巴伐利亚中国
中心完成企业落户、业务稳步发展并逐步扩
大时，我们有一种 “宾至如归” 的感觉。
对我们的决定我们非常满意，同时也希望未
来有更多中国企业能抓住机会，在巴伐利亚
中国中心落户。我十分感谢我们从巴伐利亚
中国中心得到的大量建议与专业咨询。我非
常享受在因戈尔施塔特市的生活，也很享受
在巴伐利亚中国中心企业发展环境。

   在过去十年中，巴伐利亚中国中心成功帮助
多家中国企业在本地落户并助力企业稳健成长。
巴伐利亚中国中心的专业服务得到了企业的高
度认可与信任。

周强



汤晓东

总经理	
熊溪有限公司	
www.bearcreeks.com
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陶峰
总经理 	
葆润应用材料有限公司	
www.zjbooer.com

在公司落户的过程中，您从巴伐利亚中国

中心获得了哪些支持？这些支持起到了怎

样的帮助？

您会给那些计划“出海”到德国的中国企业

提出什么建议？

因戈尔施塔特市这座城市对我来说既熟悉

又陌生。在因戈尔施塔特市设立公司不同

于在此参观或旅游。巴伐利亚中国中心在

我们公司落户过程中提供了全面支持，不

仅为我们提供了重要信息，还帮助我们建

立了宝贵的联系网络。中国中心向我们介

绍了有关企业设立的知识，并为我们推荐

了所需要的税务顾问、专业律师以及其他

重要且必要的合作伙伴。这极大地减轻了

我们的负担。

越来越多的欧洲客户要求本地化生产。

我们公司以及许多入驻在巴伐利亚中国

中心的中国企业正好满足了这一需求。

对于中国企业、初创企业和大中型企业

来说，因戈尔施塔特市以它得天独厚的

地理位置和当地政府的强大支持无疑是

一个进军欧洲市场策略下极具吸引力的

城市。

   我在巴伐利亚中国中心结识了许多在这里
落户的中国企业。通过中国中心平台，我们彼
此认识、变得熟悉，经常互相交流，互相支持。
这意味着我们彼此之间相互信任。只要我们之
间存在某种合作的可能性，我们当然会积极把
握机会。未来，我们希望继续与落户在巴伐利
亚中国中心的企业保持密切交流。

   值此十周年之际，我衷心祝愿巴伐利亚
中国中心未来在中德经贸合作中发挥更加
重要的作用，继续为中德企业提供卓越的
服务。

巴伐利亚中国中心在贵公司在德国的发展

过程中扮演了怎样的角色？

今年是巴伐利亚中国中心成立十周年，作为

最早入驻的企业之一，您对中国中心有哪些

期望与祝愿？

作为一家新落户的公司，我们在初期面临着

诸多挑战：不仅要完成公司注册和人员招聘，

还要处理签证申请、孩子上学等诸多事务。

在我们刚到德国时，巴伐利亚中国中心就安

排了一位会说中文的工作人员全程协助我们，

例如与外管局和教育局沟通。我还清楚地记

得，为了帮助孩子选择最合适的学校，那位

工作人员曾陪我们一起参观了当地多所学校。

这些帮助极大地减轻了我们的压力与担忧。

随着经济全球化的发展，中德之间的经贸

关系日益紧密，越来越多的企业在寻求交

流与合作，并共同谋求发展。在这个过程

中，巴伐利亚中国中心扮演着至关重要的

角色。在这里，入驻的中国企业家从来不

是“单打独斗”，而是作为“中国中心大家庭”

的一员得到全方面且个性化的服务，助力

企业发展。



HERRNBRÄU GMBH	   22
斯特凡·布吕尔, 销售经理

RNA DIGITAL SOLUTIONS GMBH	 26
丹尼尔·霍夫曼博士, 总经理

鲍赫工程有限公司	  24
安德烈亚斯·鲍赫, 总经理

自2016年以来，巴伐利亚中国中心组织因戈尔施

塔特市及经济大区企业家代表团访华，访华主题

包括汽车产业、智能制造、低空经济和隐形冠军

等不同领域。

企业家们有机会通过路演、专题讲座、圆桌会谈和

对接会等多种形式展示企业实力，提升企业知名度，

扩大企业的合作关系网。

旨在帮助本地区企业进入中国市场，促进企业间合

作，并在采购和寻找合适的合作伙伴方面提供有利

支持。

专访与成果
         德企访华
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    2018年，通过参加巴伐利亚中国中心组织的企业家
代表团访华活动让我们首次关注中国啤酒销售市场。
正是这次中国行让我们找到了进入中国啤酒市场的切
入口。对于我们这样一家以全球标准衡量规模较小的
企业来说，要在众多来自世界各地的竞争者中脱颖而
出并不容易。这一切的实现离不开当地合作伙伴的信
任与支持，也只有通过真诚的合作关系，才能持续发展。

销售经理	
Herrnbräu GmbH	
www.herrnbraeu.de	

参加企业家代表团访问中国对贵公司有什么帮助？

您是否通过中国之行结识了新的合作伙伴或开

发了中国市场？能否举一个成功合作的例子？

对您来说，中国之行的亮点是什么？

正是通过那次中国行，我们才首次了解到，中国

客户对啤酒的偏好以及他们与德国合作伙伴关系

的重视。 尤其令我们印象深刻的是，我们与中国

合作伙伴之间的商务关系建立在相互尊重与高度

认可的基础之上。

自参加企业家代表团访华后，我们在中国市场取

得了不错的销量，并由此建立了稳定且值得信赖

的商业关系。目前，我们的产品主要销售于上海

地区，同时也在网络平台上有售。

让我印象最深的是“中国速度”。在德国，涉及

重大商业决策时通常需要多轮冗长的谈判，可能

要召开多次会议后最终才做出决定。而在中国，

在上海展会上我们遇到一位客户，他试喝了一小

杯我们的啤酒后，迅速与其合作伙伴交流了几句，

便直接问我:“我怎样才能买到一个40尺集箱的

这种啤酒？” 结果他真的下了订单——这也成

为我们出口中国的第一个集装箱啤酒订单！

斯特凡·布吕尔
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   那张我参加中德汽车大会嘉
兴站上演讲时的照片，至今仍
是我在微信上的头像。那次活
动后中德企业家们交流环节非
常精彩。几个月后，我还有幸
作为两家中小企业之一，应邀
前往中国驻慕尼黑总领事馆。

在过去十年中，巴伐利亚中国中心成功组织了

许多企业家代表团访华。您参加过哪些行程？

从中有哪些收获？

您是否通过中国之行结识了新的合作伙伴或开

发了中国市场？能否举一个成功合作的例子？

在2023年的中德汽车大会令我印象深刻，这

是疫情后首次随代表团访问中国。自2020年

1月到2023年10月之间，我一直未能再次前

往中国，此次行程让我对中国各个领域的发

展感到非常震撼。这次访华中的中德企业家

们交流十分愉快并成功，相互建立起合作关

系，共同推动了一些项目落地。

是的，我们确实结识了新的合作伙伴，并建立了

新的合作关系。第一个例子是租赁我们在盖默斯

海姆厂房及办公室的企业是我们在2023年企业

家代表团访华期间建立的合作关系。通过中国行

我们认识了中国国际投资促进中心（德国）和中国

汽车技术研究中心，也得到他们的帮助和支持。

第二个例子是国轩高科股份有限公司为我们在德

国的一个生产基地提供了大型工业电力存储系统。

安德烈亚斯·鲍赫
总经理 	
鲍赫工程有限公司	
www.bauch.biz
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丹尼尔·霍夫曼博士
总经理	
RNA Digital Solutions GmbH	
www.rnadigital.de	

在过去十年中，巴伐利亚中国中心成功组织了

许多企业家代表团访华。您参加过哪些行程？

从中有哪些重要收获？

参加企业家代表团访问中国对贵司的对华合作

是否起到积极的作用?

对您来说，中国之行的亮点是什么？

我们第一次参加企业家代表团是在2019年，当时

公司还叫Hofmann & Stirner Zuführsysteme

有限公司，是一家工业技术初创企业。第二次参

加企业家代表团是在2024年，那时我们已经作为

RNA Digital Solutions有限公司，并以“隐形冠军”

为主题代表整个RNA集团参加代表团。 通过此次

行程，我们更加确信中德之间在市场上的双边合

作潜力巨大。

RNA集团是一个国际化企业，在欧洲拥有十家子

公司，在全球26个国家设有代表处。获得市场机

会的前提是必须亲自深入当地考察具体市场情况。

只有了解市场的具体需求，才能保持全球市场领

先地位。通过中国之行，我们深入了解了中国的

自动化市场，认识到其中的重要参与者是谁，有

哪些特点，并据此积累了有价值的经验和信息，

以助我们做出下一步战略决策。

要说一个最突出的亮点实在很难，因为整个行程

几乎处处是亮点。代表团的行程安排得非常紧凑

和高效——高水平演讲嘉宾，会后极具深度的交

流活动，令人受益匪浅。 企业参访和案例展示则

让我们得以切身了解前沿创新，感受到 “未来已来”。

而文化交流项目则独具特色，为彼此之间建立个

人层面的交流提供了极好契机。

   巴伐利亚中国中心及其工作人
员是企业家代表团访问中国的核
心纽带、推动者和桥梁。



	  145.000
因戈尔施塔特市居住人口数量
人口增长趋势上升

6,2 MIO
慕尼黑大都市区域居住人口总数
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巴伐利亚州繁荣之地

经济沃土
因戈尔施塔特市

因戈尔施塔特市
从事工业领域员工比例

在校大学生
因戈尔施塔特市拥有两所大学

> 12.500

48 %

投资热土 —— 因戈尔施塔特市

距离慕尼黑机场 45 分钟（汽车、巴士）
距离慕尼黑市中心 35 分钟（火车）
距离柏林 4 小时（火车）

完善的区域供热系统

国际化城市 
劳动市场外籍员工比例在德国排名第二

为企业提供全方位的服务

助力中企落户 —— 巴伐利亚中国中心 

巴伐利亚州人工智能中心

聚焦 —— 未来出行

绿色工业 —— 氢气集群

incampus —— 创新园区

brigk —— 数字孵化中心

创新之城 —— 因戈尔施塔特市

交通便利

数字基础设施在德国处于首位
5G覆盖和光纤扩展占比100%

人均国内生产总值
德国排名第二
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巴伐利亚中国中心

因戈尔施塔特市及经济大区

巴伐利亚中国中心为在因戈尔施塔特市及经济大区

落户中国企业提供全方位一站式服务。其主要任务

是在中国，特别是在中国企业中积极推广因戈尔施

塔特市及经济大区，并全程支持协助中国企业在巴

伐利亚州核心区域落户与发展。

中国企业落户

为中国企业在筹备、创立、业务拓展等阶段提供

全面的支持与协助。

我们的服务与咨询: 免费、高效、个性化。 

	ɹ 提供中文咨询与服务

	ɹ 协助在因戈尔施塔特市及经济大区选址 (包括：办公 

室、厂房、库房及购买土地)

	ɹ 协助提供各类服务商（如创业与商业咨询、律师、税务 

	顾问、公证、翻译机构等)

	ɹ 协助问询办理签证相关问题、协助办理政府部门手续及

办公室服务等

	ɹ 协助寻找专业技术员工

	ɹ 通过该地区及全德国的庞大商业关系网为企业提供强有

力的支持

	ɹ 协助筛选合适的合作伙伴

	ɹ 提供跨文化培训

支持因戈尔施塔特市及经济大区的企业

巴伐利亚中国中心根据企业的不同需求，

提供量身定制方案，助力本地区企业与

中国合作伙伴开展合作: 

	ɹ 举办多样化活动，促进中德双方企业家交流 

	 活动亮点：巴伐利亚中国日

	ɹ 以各种主题组织企业家代表团访华，主题包括汽车产业、 

	 智能制造、低空经济及隐形冠军等不同领域

	ɹ 组织中国商务代表团到因戈尔施塔特市及经济大区进行 

	 交流促进中德企业合作 

为因戈尔施塔特市及经济大区与中国的经济与文
化交流提供支持和咨询。

联系人: 董长华

电话:   0841-305 3222  

邮箱:   chang-hua.reichert@ingolstadt.de
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