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Durch eine im Jahr 2018 vom China Zentrum Bayern 
organisierte Chinareise befassten wir uns seinerzeit erst-
malig mit dem chinesischen Absatzmarkt. Wir fanden 
Zugang zum chinesischen Bier-Markt überhaupt. Das war 
für uns, als im weltweiten Maßstab kleines Unternehmen, 
bei der Vielzahl von Anbietern aus der ganzen Welt ja 
schwierig und ist kontinuierlich nur mit partnerschaftlich 
handelnden Menschen vor Ort möglich.

Verkaufsleiter 
Herrnbräu GmbH 
www.herrnbraeu.de 

Wie haben die Chinareisen den Geschäftserfolg Ihres Unternehmens 
unterstützt?

Haben Sie durch die Teilnahme an diesen Chinareisen neue Koopera-
tionspartner oder Märkte in China gefunden? Können Sie ein Beispiel 
für eine erfolgreiche Partnerschaft nennen?

Was war für Sie das Highlight der Chinareise und warum?

Wir konnten damals überhaupt ein erstes Gefühl dafür entwickeln 
welche Prioritäten chinesische Kunden an das Produkt „Bier“ und 
Geschäftsbeziehungen mit deutschen Partnern haben. Besonders 
beeindruckt sind wir von gegenseitigem Respekt und Wertschätzung 
die unsere Geschäftsbeziehungen mit chinesischen Partnern tragen. 

Wir konnten seither respektable Absätze auf dem chinesischen Markt 
tätigen und daraus stabile und vertrauensvolle Geschäftsbeziehungen 
entwickeln. Aktuell findet man unsere Produkte vorwiegend im Raum 
Shanghai und natürlich online.

Die Spontanität und Beschlussfähigkeit die wir in China erleben.
Wir in Deutschland kennen ja für Geschäfte mit größerer Tragweite
oft langwierige Verhandlungsrunden mit Entscheidungen erst nach
mehreren Terminen. In China erlebten wir im Rahmen einer Messe
in Shanghai, dass jemand ein kleines Gläschen Bier verprobte, sich
kurz mit seinem Geschäftspartner abstimmte und mich dann fragte:
„How can i get a 40-feet Container of this Beer?“ Den hat er dann
auch tatsächlich gekauft – unser erster Container-Verkauf nach 
China damals!
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BAUCH
Geschäftsführer,  
BAUCH Engineering GmbH & Co. KG 
www.bauch.biz
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Das Foto von mir, welches während meiner Präsenta-
tion auf der Veranstaltung der Chinareise in Jiaxing ge-
macht wurde, ist immer noch mein Profilbild auf WeChat. 
Das Networking im Anschluss war großartig und ich durf-
te einige Monate später auch in das chinesische Konsulat 
nach München, als einer von zwei KMU. 

In den letzten 10 Jahren hat das China Zentrum Bayern viele erfolg-
reiche Chinareisen organisiert. Welche Reisen haben Sie oder Ihr 
Unternehmen besucht und was waren die wichtigsten Erkenntnisse 
daraus?

Haben Sie durch die Teilnahme an diesen Chinareisen neue Koopera-
tionspartner oder Märkte in China gefunden? Können Sie ein Beispiel 
für eine erfolgreiche Partnerschaft nennen?

Die Reise 2023 „nach der COVID-Zeit“ war beeindruckend, da ich von 
Januar 2020 bis Oktober 2023 nicht in China war und ich über die 
Entwicklungen in allen Bereichen sehr beeindruckt war.  
Das Networking auf dieser Reise war sehr erfolgreich, es konnten ein 
paar Projekte umgesetzt werden.

Ja, wir haben neue Kooperationspartner gefunden und konnten neue 
Partnerschaften aufbauen. Erstes Beispiel der Reise 2023 ist eine 
Vermietung unserer Halle und Bürofläche in Gaimersheim, hier konnten 
wir einer Firma weiterhelfen, die Kontakte bzw. das Networking kam 
über die Reise und anschließend über CIIPA und CATARC. Zweites 
Beispiel ist ein großer Industrie-Stromspeicher von GOTION für einen 
unserer deutschen Standorte. 
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DR. DANIEL

HOFMANN
Geschäftsführer 
RNA Digital Solutions GmbH 
www.rnadigital.de 

In den letzten 10 Jahren hat das China Zentrum Bayern viele erfolg-
reiche Chinareisen organisiert. Welche Reisen haben Sie oder Ihr 
Unternehmen besucht und was waren die wichtigsten Erkenntnisse 
daraus?

Wie haben die Chinareisen den Geschäftserfolg Ihres Unternehmens 
unterstützt?

Was war für Sie das Highlight einer Chinareise und warum?

Wir waren 2019 erstmals bei der China-Delegationsreise dabei. Damals 
noch als Industrial Tech Startup Hofmann & Stirner Zuführsysteme 
GmbH. Die zweite Gelegenheit zur Delegationsteilnahme nutzten 
wir 2024 – dann bereits als RNA Digital Solutions und haben im 
Rahmen des Mottos „Hidden Champions“ die gesamte RNA-Gruppe 
repräsentiert. Die bilateralen Marktchancen sind enorm.

Die RNA-Gruppe ist international aufgestellt. Wir haben in Europa 
zehn Tochterfirmen und sind weltweit in 26 Ländern vertreten. 
Marktchancen ergeben sich nur dann, wenn man sich selbst vor 
Ort ein Bild macht. Man muss die einzelnen Marktanforderungen 
bestens verstehen, um auch künftig Weltmarktführer zu bleiben. 
Mit den Chinareisen konnten wir einen Einblick in den chinesischen 
Automatisierungsmarkt bekommen. Wir lernten zu verstehen, was die 
Marktakteure ausmacht und können mit diesem Wissen die nächsten 
strategischen Entscheidungen treffen.

Es ist schwer ein einziges Highlight zu nennen. Im Prinzip sind
die Delegationsreisen so gestaltet, dass ein Highlight nach dem
anderen folgt. Die Kongresse sind mit Top Speakern besetzt, ein
anschließendes Get-Together regt zum tiefen Austausch an. Die
Firmenbesuche und Show Cases geben konkreten Einblick in
Innovationen und wirken wie Zukunft, die heute schon passiert. 
Das kulturelle Rahmenprogramm ist einzigartig und lädt zum 
Austausch auf persönlicher Ebene ein.

Das China Zentrum Bayern und seine Mitarbeitenden 
sind das zentrale Bindeglied, sind Möglichmacher, sind 
die Brücke für die Chinareisen.



	  145.000
Einwohner Stadt Ingolstadt 
Tendenz steigend

6,2 MIO
Einwohner in der Metropolregion München
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Boom-Town in Bayern

Invest in Ingolstadt

100% bei 5G-Abdeckung und Glasfaser-Ausbau

45 Mintuen zum Flughafen München (Auto, Bus)
35 Minuten Stadt München (Zug)
4 Stunden Berlin (Zug)

Gut ausgebautes Fernwärme-Netz

WIRTSCHAFTS- 
STANDORT  
INGOLSTADT

in Deutschland bei der Einbindung 
der ausländischen Bevölkerung in den 
Arbeitsmarkt

Breites Serviceangebot für Unternehmen

der Angestellten in Ingolstadt  
arbeiten im Industriesektor

Studierende in Ingolstadt 
an zwei Hochschulen

Erst-Anlaufstelle China Zentrum Bayern

> 12.500

48 %

BIP/Kopf 
#2 in Deutschland
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KI-Knoten AImotion Bavaria

Fokus – Mobilität der Zukunft

Green Industry – H2 Kompetenz-Netzwerk

incampus – Raum für Innovationen

brigk – Digitales Gründerzentrum

Innovationen made in Ingolstadt

Top Anbindung 

in Deutschland bei digitaler Infrastruktur
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CHINA ZENTRUM  
BAYERN 

Für die Region Ingolstadt

Das China Zentrum Bayern ist der zentrale Ansprech-
partner für chinesische Unternehmen für die Re-
gion Ingolstadt. Die maßgebliche Aufgabe ist, die 
Region Ingolstadt in China insbesondere bei Unter-
nehmen bekanntzumachen und chinesische Unter-
nehmen bei der Ansiedlung im Herzen Bayerns  
zu begleiten.

Ansiedlung chinesischer Unternehmen

Umfangreiche Unterstützung und Begleitung chinesi-
scher Unternehmen im Rahmen der Vorbereitung und 
Gründung, Geschäftsanbahnung etc.: kostenfrei, indivi-
duell und effektiv.

	– Chinesisch sprachige Betreuung
	– Beratung zur Standortsuche in der Region Ingolstadt 

	 (Büroräume, Werkstätten, Lagerräume, Grundstücke)
	– Unterstützung bei der Suche nach  

	 Dienstleistern (Gründungs- und Unternehmens- 
	 beratung, Rechtsanwälte, Steuerberater, Notare,  
	 Übersetzungsbüros, etc.)

	– Unterstützung bei Visa-Fragen, Behördengängen,  
	 Büroservice etc.

	– Hilfe bei der Fachkräftesuche
	– Unterstützung durch ein großes Wirtschaftsnetzwerk  

	 in der Region und ganz Deutschland
	– Hilfe bei der Auswahl geeigneter Partner
	– Interkulturelles Training

Unterstützung der Unternehmen  
aus der Region Ingolstadt 

Das China Zentrum Bayern unterstützt die Unternehmen 
der Region im Rahmen der Zusammenarbeit mit chine-
sischen Partnern, individuell auf die Bedarfe der Unter-
nehmen zugeschnitten:

	– vielfältige Veranstaltungen, um den Austausch  
	 zwischen deutschen und chinesischen 			 
	 Unternehmern zu fördern 
	 Highlight: Bayerischer China Tag

	– Wirtschaftsdelegationsreisen zu verschiedenen  
	 Themen, unter anderem Automotive, intelligente  
	 Fertigung, Air Mobility und Hidden Champions

	– Organisation von chinesischen 
	 Wirtschaftsdelegationen in der Region für  
	 den Austausch vor Ort und Kooperationen 

Unterstützung und Beratung in der Region 
Ingolstadt in Bezug auf Wirtschaft und  
Kulturaustausch mit China

Ihre Ansprechpartnerin: 
Chang-Hua Reichert

0841-305 3222 
chang-hua.reichert@ingolstadt.de



UNSERE STARKEN 
PARTNER
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